


EL

ESTRATEGIAS PARA EL EXITO

Bienvenido a la Generacion Joven. Te acabas de unira una de las
compafias mas emocionantes y de mas rapido crecimiento en la
industria. Hay una razon por la que Jeunesse® esta creciendo tan
rapido. Personas alrededor de todo el mundo se estan beneficiando
de simples y lucrativas formas de generar ingresos. La clave mas
importante para tu éxito en Jeunesse® es comMo inicias tu negocio.
Las primeras 48 horas hasta 7 dias después de iniciar tu negocio
son cruciales: /o que hagas ahora determinara tu exito en el futuro.

Tus primeros cuatro pasos
1. Adquiere un paquete de productos. Esto te permitira empezar
a construir tu negocio proporcionandote productos para tu uso
personal asi como productos adicionales para compartir. Para
calificar automaticamente como distribuidor, los inscritos deben
elegir un paquete Basico o superior. La mayoria de distribuidores
elige paguetes Embajador por estas razones clave:

a. Acumulas los 100 PV (Volumen Personal) requeridos para
calificar como distribuidor.

b. Necesitas hacer uso de los productos para poder hablar
de su efectividad.

c. Necesitas compartir los productos con las personas para que
los puedan probar. Estas personas podrian convertirse en tus
distribuidores y clientes.

d. Tu equipo hara lo que tu haces. Si tu utilizas los productos
y entregas productos a otros para que los prueben, tu equipo
duplicara tus acciones.

e. Se te pagara de acuerdo a un rango superior por un periodo
introductorio temporal, periodo durante el cual podras recibir
el bono de liderazgo.



2. Suscribete al programa de autoenvio. Esto asegurara
gue siempre tengas el producto necesario para construir
tu negocio mes a mes. También te asegurara el minimo
volumen comisionable (CV) de 60 puntos requerido para
ganar comisiones mensualmente. Esto lo hacen aquellos
distribuidores que toman en serio construir ingresos residuales.

3. Toma tu foto del "antes". El mas poderoso testimonio que
puedes compartir es el tuyo. Empieza a usar los productos
hoy y todmate una foto del "antes” para compararla con tu
foto de "después” en unas cuantas semanas. Los resultados
te sorprenderan a ti y a tus clientes.

4. Conéctate con Jeunesse®. Jeunesse® esta dedicado a entregar
a nuestros socios de negocios la mas vanguardista tecnologia
y entrenamiento de marketing en medios sociales disponible en
la industria hoy en dia. Conéctate a las sesiones de formacion
y aprende como utilizar los medios sociales para atraer nuevos
distribuidores vy clientes. Para conocer las mejores practicas
sobre como usar las plataformas de medios sociales, revisa tu
oficina virtual (Back Office) donde encontraras tutoriales y
PDF para descargar. También suscribete al canal oficial de
Jeunesse® en YouTube, siguenos en Facebook y Twittery
agréganos a tus circulos de Google Plus. Ingresa a nuestra
pagina jeunesseglobal.com y haz clic a los iconos sociales.



INFORMACION PRIVILEGIADA

— INICIO

PERFECTO

Una vez que has ingresado con tu paguete de producto de
volumen personal (PV) de 100 o mas y ademas te has suscrito
al autoenvio, es critico que empieces a crear tu historia de éxio

y la mejor manera de hacerlo es posicionandote para generar
ingresos. Tus primeras 48 horas en el negocio son el momento
mas importante para hacer despegar tu negocio. Las acciones
gue tomes influenciaran tu negocio de aqui en adelante.

* |ldentifica a tus contactos clave. Para poder crear tu historia
de éxito, debes presentarle el modelo de negocio a personas
clave inmediatamente.

» Tus diez mejores: Primero identifica a diez o mas personas que
CoNnozcas que creas gue puedan ser tus distribuidores mas
capaces. Piensa en personas que:

Haz una lista de tus "mejores” lo mas amplia posible. Normalmente
las personas en esta lista son las mas dispuestas a escuchar
sobre Jeunesse® vy las que mas rapido se unena tu equipo.
Las herramientas que necesitas para contactarlos estan a tu
disposicion. Revisa tu Facebook y otros medios sociales.



Conéctate con las personas por estos medios y, desde
luego, via teléfonica o por correo electronico.

* Tus diez mas faciles: También vas a guerer identificar a
tus "mas faciles”. Personas con las que tienes una relacion
cercana gue creas que se interesaran en el negocio. Piensa
en personas que:

Tus "mas faciles” pueden ser mayormente influenciados
por tu relacion con ellos. Si tienes mas de diez "mas faciles”
ponlos a todos en la lista.

* Tu objetivo: Identificar y contactar diez o mas "mejores” y
diez 0 mas "mas faciles” dentro de las primeras 24 a 48 horas.



MIS MEJORES
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EL OBJETIVO

EN 48 HORAS

cOMO

Este es tu objetivo. Si sucede rapido, excelente. Si toma
mas tiempo esta bien. Recuerda, la meta es crear tu historia
de éxito 1o mas rapido posible, v la mejor manera de hacerlo
es posicionandote para recibir comisiones dentro de tus
primeros siete dias. Esto llamara la atencion de las personas
porque veran gue la oportunidad de ganar dinero es real.

El método mas rapido para inscribir a dos distribuidores en dos
dias es contactando con tus diez “mejores” y con tus diez

“mas faciles” en 24,/48 horas. Haz tu misidén encontrar al menos
dos distribuidores y dos clientes de este grupo. Si no te sientes
comodo llamando a estas personas tu solo, diselo a tu
patrocinador o miembro de tu linea ascendente para que

te ayuden en el proceso.

No prejuzgues. A muchos distribuidores les sucede que la
mayoria de los que piensan gue van a entrar no lo hacen vy
los que piensan que no entraran son los que crearan tu
historia de éxito.



PRIMEROS

o Comienza a utilizar el Sistema para Intensificar la Juventud (YES) de Jeunesse®

o Explora el canal de YouTube de Jeunesse® y otros medios sociales para que te
familiarices con los materiales de marketing. Mientras mas sepas, mas vas a
crecer

o Explora tu sitio web personalizado y familiarizate con este.

o Organiza una presentacion de negocios privada en tu casa, oficina o cualquier
otro lugar. Invita a tus "mejores” y "mas faciles” a que aprendan de Jeunesse®.

o Continua identificando a tus "mejores" y apdyate constantemente en tu linea
ascendente para presentarles el modelo de negocio.

o Asiste al menos a una presentacion de negocios y a un entrenamiento. Vas a
querer asistir a tantas presentaciones, sesiones de formacion, webinars y
conferencias telefonicas como sea posible. No dejes de asistir, ila formacion
es la clave del negocio!



PRIMEROS

o Trabaja con tu linea ascendente para desarrollar y practicar un didlogo
para "despertar el interés". Este es un ejemplo pero puedes personalizarlo:

“iHolal No tengo mucho tiempo pero tenia gue comunicarme contigo.
Si te dijera que hay una manera de generar ingreso adicional —sin
cambiar tu horario—cdEstarias interesado en obtener mas informacion?”
Fija una reunion o una salida para tomar café con esta persona. Muestra
postura y sé directo y obtendras menos objeciones. Si te muestras
ocupado y mantienes un didlogo corto las personas te respetaran a ti

y tu tiempo.

o Continda asistiendo a tantas presentaciones y webinars como puedas.

o Qrganiza otra reunion privada para tus contactos personales.
Organiza tantas como puedas.

o Revisa la cartera de clientes de tu Back Office y aprende coémo funciona.

Gestion del rechazo
El juego no debe terminar con un "no”

No todos a los que les hables van a decir "si" a la oportunidad
Jeunesse®. Es normal. Sigue para adelante. Pero antes que lo
hagas toma la oportunidad de preguntar si algun conocido
pudiera estar interesado. Obtener personas conocidas de esta
manera puede dar resultados inesperados. Después de un tiempo,
consejos de tu patrocinador y practica vas a ser un experto.

Por ahora tomate un tiempo para trabajar en tu plan. Aprende
qguée funciona y qué no. Ten claro que recibiras negativas.



IMPORTANCIA DE UN

EXPERTO

USA UN EXPERTO PARA CONSTRUIR TU NEGOCIO

Al acercarte a las personas presentando la oportunidad Jeunesse®,
es importante entender el principio basico sobre como reaccionan
las personas cuando se les presenta una nueva idea o concepto.
Sorprendentemente las personas mas cercanas son las menos
dispuestas a escucharnos cuando se trata de nuevas ideas.

Piénsalo. dCuantas veces te has emocionado con algo y lo has
compartido con un familiar o amigo cercano y entonces, te das
cuenta de que no obtienes la atencion que te gustaria? Incluso,
cte has dado cuenta que un perfecto extrafio puede hablarles de
lo mismo a las mismas personas vy ellos se muestran fascinados?

Nos sucede a todos. Y es lo mismo cuando construyes tu negocio.
Hemos descubierto que cuando un experto comparte el mismo
mensaje a las personas a las que tute acercas, estan 90% mas
dispuestas a escuchar y obtener mayor informacion.

EXPERTO

RESPETO EDIFICACION

PROSPECTO

CONFIANZA



Las personas a las que te acercas confian en ti porque te conocen.
Pero si no han visto tu éxito en Jeunese®, pueden no estar
seguros de tu experiencia en el negocio. Aqui es donde el valor de
un experto toma sentido. Idealmente tu ejecutivo Zafiro
ascendente o superior. El experto es una fuente de informacion
en la que se puede confiar

Es natural que las personas quieran pruebas de que Jeunesse®
es un negocio estructurado vy viable. La simple verdad es que
un experto es la prueba viviente de que Jeunesse® funciona.

El poder de la edificacion
Comeéntale a tu prospecto sobre el asombroso colega que tienes,
el experto en tu equipo. Organiza una reunion conjunta.

La manera mas simple de darle credibilidad
a tu experto es utilizando las

SIGUIENTES FORMULAS



ALGUNOS

1. Cita su éxito previo.

Ejemplo: “Susan es duefa de una agencia de seguros con tres oficinas y
es considerada una de las mas exitosas corredoras de seguros en el area”

2. Continlla mencionando su actual éxito en Jeunesse®.

Ejemplo: “Actualmente tiene uno de los rangos mas altos del pais
en la compania y es responsable por desarrollar casi todo el pais
ademas de haber abierto otras ciudades alrededor del mundo”



3. Menciona su éxito futuro en Jeunesse®.

Ejemplo: “Ella es uno de los lideres que llevaran a la compania a
facturar mas de 1.000 millones de ddlares en los proximos anos”

4. Elogia su caracter

Ejemplo: “Pero, lo mas impresionante sobre Susan es que a pesar
de su enorme éxito, ella es extremadamente humilde vy divertida.
Ella se preocupa genuinamente por las personas. Sé que te llevaras
bien con ella"”

Cuando te reunas con tu contacto y tu experto

Una vez que hayas creado respeto por tu experto mediante

la correcta edificacion, recuerda lo siguiente durante tu reunion
o llamada tripartita con tu contacto:

* No interrumpas o hables. Simplemente presenta a tu
experto y deja que este hable.

» Deja que tu experto finalice la reunién o llamada vy
cuelga o despidete cuando termine de hablar.

 Si tu contacto se comunica contigo nuevamente, estas
en el camino correcto. Cimienta su compromiso mediante
otra reunion con tu experto.

Permitele a tu experto hacer lo que hace mejor. Deja que cargue
el mayor peso durante la conversacion. Usa a tu expertoy
mientras tu equipo crece, tU te convertiras en el experto.

Experto = Exito

Utilizar a un experto produce en la mayor cantidad de casos un
promedio mayor de éxito. Aprende de ellos rapidamente.



CULTURA DE

UIP

Ya sea gue estés en una llamada a tres, una conferencia telefdonica, un webinar,
una presentacion, un curso de formacion o un evento corporativo, es muy
importante que recuerdes que eres parte de un equipo (TEAM en inglés).

E _ EVERYONE (TODOS)
A — ACHIEVES (LOGRAN)

Como distribuidor, vas a querer apoyar al equipo tanto como te sea
posible. Estas son reglas de oro para trabajar en equipo.

» Por cortesia, llega temprano.

Escucha atentamente a quienes hablan y espera para hablar.

* Sino estas seguro acerca de algo cuando conversas con tus prospectos,
guarda las preguntas para una conversacion privada con tu linea ascendente.

* Siempre menciona cosas amables sobre tus compafneros.
* Mantente positivo y edificante.

* Si encuentras un reto, convérsalo con tu linea ascendente para encontrar
la mejor solucion.

Si todos los distribuidores se guian por estas reglas, todos los
equipos van a crecer mucho mas y mas rapido.



RECUERDA:



Planifica tu vision

Imagina a donde quieres llegar al final del ano. ¢Suefias con
viagjar alrededor del mundo? ¢Comprar una casa o un automovil?
Esto ayudara a motivarte y a seguir adelante.

INFORMACION PERSONAL Y METAS

Usuario de My Jeunesse®;

Clave de My Jeunesse®:

Pagina My Jeunesse®: www. Jjeunesseglobal.com
Fecha de inscripcion: Fecha de autoenvio:
Paguete inicial: Fecha de actualizacion:

Fechas de logro de rangos:

Ejecutivo: Ejecutivo Jade:

Ejecutivo Perla: Ejecutivo Zafiro:

MI EQUIPO DE APOYO

Patrocinador: Celular:
Tel. de Casa: Skype:

Mejor hora para llamar: Email:

Zafiro Ascendente: Celular:
Tel. de casa: Skype:

Mejor hora para llamar: Email:

Rubi Ascendente: Celular:
Tel. de Casa: Skype:

Mejor hora para llamar: Email:

Esmeralda Ascendente: Celular:
Tel. de Casa: Skype:

Mejor hora para llamar: Email;

Diamante Ascendente: Celular:
Tel. de Casa: Skype:

Mejor hora para llamar: Email:




REUNIONES SEMANALES DE EQUIPO

REUNIONES
Lugar: Dia: Hora:
Lugar: Dia: Hora:
CONFERENCIAS TELEFONICAS & WEBINARS
LLAMADA DE EQUIPO
Dia: Numero: PIN: Hora:
WEBINAR DE EQUIPO
Dia: Hora: Enlace:
LLAMADA DE EQUIPO SIZZLE
Numero:
COMUNICACION DE LA COMPANIA
LLAMADAS DE CONFERENCIA
Dia: Numero: PIN: Hora:
WEBINARS
Tipo: Dia:: Hora: Enlace:
Tipo: Dia:: Hora:  Enlace:
Tipo: Dia:: Hora: _ Enlace:
EVENTOS
Tipo: Dia: Hora:  Enlace:
Tipo: Dia:: Hora: _ Enlace:
Tipo: Dia:: Hora:  Enlace:

NOTAS




CONSTRUYENDO TU

EQUIPO

GENERAR RELACIONES con
REUNIONES Y PRESENTACIONES

Es muy buena idea presentar la oportunidad Jeunesse®
en conversaciones privadas, pero aprender a conectar

a tu prospecto con grupos mas grandes es crucial para
el crecimiento de tu negocio. Desarrollar tus habilidades
de presentacion, aprender a llevar reuniones efectivasy
entender como comunicarte usando medios sociales, va

a aumentar tu capacidad para hacer crecer tu organizacion
Yy, @ cambio maximizar tuingreso de dinero. Bien seas un
presentador experimentado o recién estés haciendo tu
primera presentacion, los siguientes consejos te van a guiar
a generar las conexiones correctas.

¢A QUIEN hacerle las presentaciones?

iIA todos los que quieras gue se unan a tu equipo! Una vez
gue hayas desarrollado tu historia Jeunesse® y comiences
a compartirla con las personas, una reunion privada o
grupal es el siguiente paso para llegar a nuevos prospectos.

¢DONDE hacer las presentaciones?

No es necesario llevar las reuniones a un lujoso hotel para
tener éxito, especialmente cuando estas comenzando. Para
INnCurrir en poco o ningun gasto, considera hacerlo en tu casa
o0 en la de alguien del equipo, cafés, restaurantes con salas
privadas o en la oficina de tu equipo.



Al crecer tu negocio, las reuniones en hoteles se volveran una
opcion viable y ademas, puede aportar beneficios adicionales
en términos de soporte audiovisual y servicios de atencion

a tu invitado. Pero no lo necesitas inmediatamente; para tener

una reunion exitosa, ten en cuenta un lugar con las siguientes
caracteristicas:



éQUE presento?

Jeunesse® ofrece una gran variedad de Utiles materiales de marketing
y de presentaciones. Esta disponible para descargar o comprar
en tu Back Office. Ademas tienes muchos videos disponibles
en el icono de YouTube en la pagina principal de Jeunesse®.

¢COMO llevo a cabo la reuniéon?

Esta simple agenda ofrece un marco basico para tus primeras
presentaciones. Asegurate que tu forma de hacerlo sea fiel a
tu estilo. Al convertirte en un presentador experimentado es
recomendable no dejar de lado estas directrices:

* Comienza no mas de 5 minutos tarde de la hora citada. Da la
bienvenida a tus invtados y comparte tu historia Jeunesse®.

* Presenta el Power Point de la oportunidad Jeunesse® o
muestra los videos de oportunidad.

* Pregunta, "Quisiera qgue me comenten abiertamente sobre
lo que acaban de ver y escuchar. ¢Hay alguna razon por la
gue no quieran firmar ahora?".

* Ofrece dar respuesta a las preguntas de cada persona
individualmente. Sies posible seria el momento indicado
para organizar una reunion con tu linea ascendente para que
te ayude con algunas preguntas. Inscribe a aquellos invitados
gue estan listos para comenzar. Haz la suscripcion en linea
ingresando a tu pagina personalizada de Jeunesse® y
haciendo clic en "Inscribase ahora”

* Agradece a todos por venir. Haz saber a los otros invitados
gue vas a contactarlos en las proximas 48 horas.

* Ayuda a tu nuevo equipo de miembros a programar sus
propias reuniones de presentacion. Esto aprovecha su



emocion inicial y construye un impulso, al mismo tiempo
que les da la oportunidad de invitar a las personas a que
conozcan su agenda de las proximas dos semanas.



EL TIEMPO ES

DINERO

Los siguientes pasos requieren que tomes accion decidiendo
a cuantas personas le vas a hablar cada dia y organizandote
para cumplir ese plan. Para comenzar completa lo siguiente:

Al adoptar algunas habilidades basicas de manejo del tiempo, vas
a optimizar tu disponibilidad e incrementar tu habilidad de hacer que
se cumplan las cosas ya sea que te dedigues en tiempo parcial o total.

Delega

Identifica tareas y proyectos que otros puedan hacer por fti
y pideles que lo hagan. Te sorprendera cuanta gente estara
dispuesta a ayudarte y cuanto tiempo liberaras para tu negocio.
Cuando sea posible, busca personas que puedan hacer ciertos
trabajos mejor que tu y pideles su ayuda.

Prioriza

La clave para definir prioridades es identificar las acciones que
agregan valor a tu vida y merecen tu tiempo. Tomate un
momento para pensar que es mas importante para tiy como
estas prioridades pueden ser cubiertas por el crecimiento de tu
negocio. Escribe tus prioridades en un papel y consultalas con
regularidad.



Aprende a decir NO

Esto no es tan dificil como parece cuando ya tienes un
compromiso con tus prioridades. Si te sientes presionado
por alguien, explicale que tienes un compromiso con hacer
crecer tu negocio y gue necesitas dedicarle una cantidad
de tiempo. Llega a un acuerdo sobre este tiempo.

Planifica tu dia

Haz un habito planificar tu dia, la noche del dia anterior.
Escribe tu lista diaria de actividades y tenla a la mano
verificando que cumples con cada punto. A lo largo de
cada dia, mide el tiempo que tomas para cada actividad:;
esto te ayudara a planificar con exactitud tus actividades



PARTICIPA EN EL JUEGO

APRENDE LAS

REGLAS

EL ABC DEL PLAN DE RECOMPENSAS FINANCIERAS

En Jeunesse®, diseflamos un plan equilibrado que permite
gue todos tengan las mismas oportunidades para alcanzar el
éxito. Este tipo de éxito equilibrado crea un control. Esta es
otra razon por la cual puedes decir que Jeunesse® es la forma
de mantenerse joven que mas recompensas te ofrece.

Existen tres tipos de personas gue se
UNIRAN A TU NEGOCIO JEUNESSE".

Clientes:

Son personas que se registran solamente para comprar productos

a precios preferenciales. Lo gque es importante es mantenerte en
contacto con ellos, preocuparte por gue usen bien el producto y
asegurarte que sus futuras compras no presenten problemas.
Siempre deja la posibilidad abierta a presentarle nuevos productos.
Muchos de ellos tendran testimonios increibles que tu equipo puede
compartir. Si les encantan los productos, hay una gran posibilidad de
gue en algun momento quieran ser distribuidores.

Distribuidores pasivos

Son personas que compraron un Kit de Inicio y un paquete Basico o
superior pero gue no estan activos en el negocio. No se relacionan con
el sistema de la compahia y tampoco participan en eventos. Pueden
hacer dos o tres compras en el aho.



Distribuidores activos:

Estas son personas que se unen al negocio y estan activas.
Siguen el sistema de trabajo, se preocupan por aprender y
toman acciones para construir su negocio en Jeunesse®.
El secreto para un negocio exitoso consiste en ayudar a
los distribuidores a estar activos y conectados al sistema.

Tener claros tus objetivos financieros:

Antes de que puedas ayudar a otros a iniciar su negocio
necesitas hacerlo tu primero. Esto significa que necesitas
tener claros tus objetivos financieros.

1. ¢Cuantas horas a la semana voy a promover mi
negocio Jeunesse® ?

2. ¢Cuanto dinero voy a a generar
por semana??
por mes?
por ano?

3. ¢Cual es tu limite de tiempo?

4. {Qué cambio esperas lograr en tu estilo de vida?

Para mayor detalle ingresa en http://jeunesseglobal.com y luego haz clic en
OPORTUNIDAD > Plan de Recompensas.

IFELICIDADES!

Sigue el PLAN DE ACCION vy prepérate para una rapida y
sostenible racha ganadora con Jeunesse®. Estos pasos
son solo el comienzo. En las proximas semanas y meses,
conéctate con tu equipo tanto como puedas, y aprovecha
cada oportunidad para aprender y crecer. Tu esfuerzo sera
recompensado y el éxito sera tuyo. Bienvenido a Jeunesse®.
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